
Moosburg-Nord. Völlig entgegen 
der derzeitigen gesamtsituation in 
deutschland, gelingt es dem Möbel-
center biller weiterhin verhältnismäßig 
hohe rabatte zu gewähren. Wie das 
unternehmen seinen Kunden  dies wei-
terhin gewährleistet und was dahinter 
steckt kommuniziert der Möbelgigant 
gradsinnig und offen.

Hohe Rabatte trotz steigender  
Preise, wie macht Möbel Biller das?

Alles wird teurer. Sogar Geschäfte, die 
„billig“ zum obersten Gebot ihrer Marke-
tingstrategie erhoben haben, bekommen 
jetzt ein Problem. Ob jede Preissteigerung 
gerechtfertigt ist oder ob sie sich man-
che unfair zu Nutzen machen, können 
wir nicht beurteilen. Aber wir können 
Ihnen erklären, wie Biller es schafft, trotz 
ständig steigender Preise, weiterhin hohe 
Rabatte zu gewährleisten.

Biller ist Mitglied im größten  
Einkaufsverband Deutschlands

„Den prozentual größten Anteil der Er-
mäßigungen generieren wir in der Be-
schaffung durch den Zusammenschluss 
mehrerer Möbelhäuser. Wir sind Mit-
glied in Deutschlands größtem Möbel-
Einkaufsverband. Dadurch sind wir in 
der glücklichen Lage dem Lieferanten 
hohe Umsätze anbieten zu können. Wir 

erhalten dafür wiederum Bonuszahlungen 
und Einkäuferrabatte. So können wir allen 
Kunden Rabatte anbieten und unserem 
Anspruch an Qualität gerecht bleiben“, 
erklärt Firmenchef Rainer Biller.

Die Tatsache, dass diese Vergünstigun-
gen eigentlich dem Kunden zustehen, 
nimmt Rainer Biller sehr ernst: „Natürlich 
müssen wir so kalkulieren, dass wir am 

Ende auch ein Plus-Geschäft machen, aber 
der Kunde soll das, was er braucht, schon 
auch noch bezahlen können.“

Voraussicht durch stetige  
Marktanalyse

Wohl dem, der seinen Markt kennt und 
stets im Blick hat. Bereits im Oktober 
2021 war Biller das erste Möbelhaus, das 
mit Warnungen bezüglich steigender 
Lieferanten-Preise im Magazin „FOCUS“ 
erwähnt wurde. 

Siehe Artikel „Möbel unbezahlbar?“ vom 
16.10.2021. Quelle Focus online.

Dank dieser Voraussicht hat biller schon 
damals mit vielen Herstellern vereinbart, 
dass die Händlerpreise, erst mit zum Teil 
mehreren Monaten Verzögerung, erhöht 
werden dürfen. Das wirkt sich auf die 
Rabatthöhe aus und verschafft dem Mö-
belhaus den nötigen Spielraum.

Regional kaufen hilft uns allen
Zudem ist die Prämisse „Regional kau-

fen hilft uns allen“ ein weiterer Faktor der 
Preispolitik bei Biller. Dadurch entfällt das 
Road-Pricing und es ergeben sich kurze 
Transportwege, die bei den derzeitigen 
Spritpreisen eine beachtliche Rolle spielen. 

Dazu kommt die Zentrale Lage des Fa-
milienbetriebes biller. Mit dem Hauptsitz 
in Moosburg, vor den Toren Landshuts ist 
ein genügend großer Abstand zum teuren 
Einzugsgebiet München gegeben. 

Diese Infrastruktur bietet die Möglich-
keit, den Betrieb kostengünstig und hoch-
effizient zur führen. 

Eigentum statt Miete
Nicht nur die Einrichtungshäuser in 

Moosburg, Plauen und Hof, sondern auch 
die dazugehörigen Lagerhallen sind im 
Besitz der Familie Biller. Das spart hohe 
Miet- und Lagerkosten, die andere Un-
ternehmen auf ihre Kunden umlegen 
müssen.

Zusammengefasst machen diese Fak-
ten laut Möbel BIller einen erheblichen 
Unterschied und erlauben attraktive 
Preismodelle, Rabattaktionen und gute 
Finanzierungsmodelle.

Das Gebot der Stunde
Bei der aktuellen Kaufzurückhaltung 

möchte Biller die Gelegenheit nutzen, po-
sitive Anreize für eine Kaufentscheidung 
zu setzen. „Wir wollen den biller-Kunden 
beweisen, dass wir nicht nur das beste 
sondern auch das günstigste Einrich-
tungshaus der jeweiligen Region sind“, 
versichert Rainer Biller abschließend den 
Kunden. „Denn das Gebot der Stunde 
lautet weiterhin und jetzt erst recht:  
Glück lässt sich einrichten!“

 
Weitere 

Informationen 
und die Möglich-
keit zur Termin-

vereinbarung 
finden Sie online 

auf biller.de 

Preisnachläße im Möbelhaus auch in schwierigen Zeiten

Möbel biller gewährt seinen  
Kunden weiterhin hohe Rabatte

Wie Möbel Biller weiterhin hohe Rabatte gewährleistet und was dahinter steckt  
kommuniziert das regionale Familienunternehmen gradsinnig und offen.
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Immerwieder werden Kunden in der Ausstellung bei Möbel biller
auf die aktuellen rabatt- und Finanzierungs-Aktionen hingewiesen.

Auch sonder-rabatte, wie aktuell auf 
Polstermöbel und boxspringbetten, sind 

für die Kunden sofort sichtbar


